C Cambra

de Comerg de Girona

IMPULSA EL TEU PROJECTE AMB IA:
Agents intel-ligents per fer créixer el teu negoci

DURADA DEL CURS: 30 hores

DESCRIPCIO:

Aguest programa formatiu intensiu s’adreca a persones emprenedores, persones amb un projecte de negoci
en fase inicial, aixi com a empreses, autonoms i professionals de recent creacié que vulguin incorporar la
intel-ligeéncia artificial de manera practica en el desenvolupament del seu projecte.

El curs se centra en la creacid i I'Us d’agents i assistents d’intel-ligéncia artificial com a eina de suport a la
validacié d’idees, la planificacié del negoci, I'organitzacid del treball i I'acci6 comercial B2B, amb una
orientacié clarament practica. L'objectiu és ajudar els participants a estructurar, posar en marxa i fer créixer
el seu projecte o empresa utilitzant la IA com a palanca d’eficiéncia i competitivitat des dels primers estadis
del negoci.

OBJECTIUS:

e |dentificar oportunitats de negoci, col-laboracié i relacions B2B en el mercat digital amb el suport
d’eines d’intel-ligéncia artificial i agents intel-ligents.

e Aprendre a crear i utilitzar agents d’IA propis per donar suport al treball diari, la gestié de tasques i
la presa de decisions professionals o empresarials.

e Desenvolupar i validar idees de negoci o projectes interns d’empresa, integrant la IA i els agents
intel-ligents en processos de recerca, analisi i planificacié.

e Dominar eines i plataformes digitals essencials per a la gestié del treball, I'emprenedoria i I'accio
comercial, amb un enfocament en I'automatitzacié i I’optimitzacié mitjancant IA.

e Implementar estratégies de marqueting i accié comercial B2B assistides per IA per generar
oportunitats, contactes i relacions amb altres empreses.

e Gestionar els aspectes legals, financers i operatius de projectes digitals, incorporant la IA com a
suport al control i a la presa de decisions.

CONTINGUT DE LES SESSIONS:

Ideacid i desenvolupament de la idea de negoci o projecte professional (6h)

= |dentificacié d’oportunitats de mercat, col-laboracid i negoci B2B mitjancant eines d’IA i agents de
recerca (3 h)

= Generacio, contrast i evolucio d’'idees de negoci, projectes interns o serveis professionals mitjangant
IA generativa i agents intel-ligents (3 h)

Planificacid i lancament de projectes (6h)

= Desenvolupament d’un pla de negoci o pla de projecte realista, amb analisi de dades basada en IA i
el suport d’agents per al modelatge, la simulacié i la validacié d’hipotesis (5 h)

= Eleccid de I'estructura legal i fiscal més adequada per a projectes digitals i activitats professionals en
I’era digital (1 h)
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Eines, agents i plataformes per al treball digital (6h)

® Eines de productivitat, gestié de projectes i automatitzacié amb IA, incloent la creacié d’agents per a
la documentacid, la planificacid i I'execucié diaria (1,5 h)

= Digital Product Management i gestio de serveis: Us de la IA i d’agents intel-ligents per a la definicio
de MVP, la prioritzacid de tasques i I'aprenentatge iteratiu (3 h)

= Configuracidé i optimitzacié de plataformes web, portafolis professionals i entorns digitals amb
assistents d’IA i agents per a la creacié de continguts i la millora de la conversié (1,5 h)

Estratégies de marqueting i accié comercial B2B amb IA (6h)

= Disseny d’estratégies de marqueting digital i posicionament B2B amb intel-ligéncia artificial i agents
per a I'analisi de mercat, empreses objectiu i propostes de valor (2 h)

» Us de la IA i d’agents per a I'automatitzacié del marqueting B2B: continguts, LinkedIn, correu
electronic, SEO i publicitat orientada a empreses (2 h)

* Implementacio de técniques de venda i relaciéo comercial B2B amb IA i agents per a la prospeccid, la
creacié d’argumentaris comercials, el seguiment i la gestié de contactes (2 h)

Gestio empresarial, organitzacio i escalabilitat amb IA (6h)

= Gestid financera i pressupostaria assistida per IA per a projectes, professionals i empreses, amb
agents per al control, el reporting i el suport a la presa de decisions (2 h)

= Estrategies d’escalabilitat i millora continua mitjancant la IA i agents intel-ligents per estandarditzar
processos de treball i comercials (2 h)

= QOrganitzacio del treball, coordinacié d’equips i col-laboracié amb tercers utilitzant agents i assistents
d’lA per a la documentacid, el seguiment i la comunicacio (2 h)

METODOLOGIA:

El curs s’'impartira mitjancant una combinacié de ponéncies interactives, casos practics, exercicis aplicats i
dinamiques de treball en grup. Es fomentara la participacid activa i el treball sobre situacions reals dels
participants, tant en projectes emprenedors com en contextos professionals.

Al llarg del programa es treballara de manera practica la creacié i I'ds d’agents d’intel-ligéncia artificial, amb
I'objectiu que cada participant aprengui a construir el seu propi ecosistema d’assistents d’IA per millorar
I'eficiencia, la capacitat comercial i la presa de decisions des del primer dia.

L’EQUIP FORMATIU:

ALBERT MUNNE

Enginyer industrial de formacié, amb una destacada trajectoria en el disseny i el desenvolupament de
solucions tecnologiques innovadores. El seu profund coneixement en digital product management i
transformacid digital ha estat clau en la creaciéo de Memima, una aplicacié que esta revolucionant la manera
com els nadons aprenen musica des de ben petits. Com a CEO de Memima Baby, lidera I'estratégia
empresarial i continua impulsant la innovacié en I'ambit de I'educacid musical infantil, amb una clara
orientacié cap a la internacionalitzacié.

Cofinanciado por TP, R L ——— .
- aperringead oo 543==_ == Fondos Europeos Cdp]flﬂhl' d C Espana Emprende



C Cambra

de Comerg de Girona

JOAN SAROLA

Enginyer en disseny industrial i desenvolupament de producte, amb una amplia trajectoria en el sector
industrial en diverses empreses. Ha estat co-CEO d’Ingening Creaciones Tecnolégicas SL durant 15 anys, fet
qgue li ha permés adquirir una visio integral de tot el procés de producte i negoci, des de la concepcid fins a
la fabricacié i la comercialitzacio. Té formacié en blockchain i en el sector financer dels criptoactius, i
actualment és CEO de Criptoffice SL, combinant visié industrial, tecnologica i financera.

MIQUEL BANDRES

Llicenciat en Belles Arts, ha exercit com a docent al Liceu Palcam de Barcelona. En I'ambit empresarial ha
estat administrador d’Alot SA, fundador i formador de Tauca CB (empresa formadora vinculada a I'Escola
d’Expressié d’Olot), creador de llocs web i projectes de comerg electronic, i administrador d’Unicbuy SC.
Actualment és patré de la Fundacié Ramén y Katia Acin de Saragossa, aportant una visio creativa, pedagogica
i empresarial al programa formatiu.

XAVIER BALDO

CEO i director academic de Blockchain School. Graduat en Automatitzacid i Robotica Industrial i técnic en
mercats financers. Es expert i referent en blockchain aplicat al sector financer, amb més de set anys
d’experiéencia. Ha liderat diversos projectes empresarials, destacant el seu paper com a CEO d’EFC, on ha
combinat un projecte empresarial tradicional de I'ambit esportiu amb tecnologia blockchain i entreteniment,
liderant rondes de finangament superiors al milié d’euros. Els seus tres pilars per emprendre sén la formacid,
I'aprenentatge i els resultats.

DATES, HORARI | LOCALITZACIO:
DATES | HORARI

= Dilluns 2 de marg

= Dilluns 9 de marg

=  Dilluns 16 de marg

= Dimecres 18 de marg
= Dilluns 23 de marg

= Dilluns 30 de marg

Horari: de 15 a 20 hores
LOCALITZACIO:
TAUCA (C. Joan Oliver, 5 — OLOT)

INSCRIPCIONS:

Si vols inscriure’t a aquesta formacid, envia’ns un correu electronic amb les teves dades personals a
emprenedors@cambragirona.org i ens posarem en contacte amb tu.
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https://maps.app.goo.gl/xrCciamFS1ygtnEy6
mailto:emprenedors@cambragirona.org

