ursos 2017

“01 APREN COMERC INTERNACIONAL AMB
UN CAS PRACTIC”

Objectius: amb una intreduccid tedrica seguida d'un
cas practic es facilita a I ent el coneixement en
comerg internacional, fent exactament ef procés d'im-
portacio i d'exportacio real d'una empresa.

Durada: 15h

Dates: 65,8113
Horari: dillunsid s d
Professors: Formacid PIME

“02 APREN COMERC INTERNACIONAL AMB
UN CAS PRACTIC”

Objectius: amb una introduccio tedrica seguida d'un
cas practic es facilita 2 I'assistent el coneixem
comerg internacional, fent e ament el proces d'im-
portacio i d'exportacio real ¢ esa.
Durada: 15h

Dates: 9,11 16 d'octubre de

Horari: dilluns i dimacras ¢
Professors: Formacio PIME

PER A MES INFORMACIO I INSCRIPCIONS
Arez d'internacionalnzacio

Srz. Maribel Mart
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formatives 2017

Jornades

COM TRIAR ELS MERCATS MES INTERESSANTS PER
A L'EXPORTACIO MITJANCANT INTERMNET

Objectius: Internet s'ha convertt en una de |25 millors gines per
a lg investigacio i seleccid de mercats internacionals. Aquests
jornada mastrara la metodologia i les fonts dinformacio per
poder realitzar una seleccio dels mercats exteriors mitjancant
internet.

Data: 23/02,/2017

Durada: 5h

Horari: e 9 & 14h

Ponent: Victer de Francisco

OPERACIONS TRIANGULARS

objectius: Conéiver tota l'operativa i els procediments de la ges-

tio duanera des d'un punt de vista practic | senzill, per definir i
estionar operacions triangulars. Obtenir els conexements ne-

cessaris per poder reduir els costos i incrementar la seguretat

de les operacions triangulars en comerg internacional. Aportar

valor a les decisions de I'empresa amb una visio sistemnica de les

duanes i el comerg internacional.

Data: 14/06/2017

Durada: 4h

Horari: de 33 13h

Ponents: Remigi Palméas

INCOTERMS 2010 AVANCATS

Objectius: Aprofundir en la correcta utilitzacio dels incoterms
amb casos practics i resoldre tots els dubtes en aguesta ma-
téria.

Data: 15/03,2017

Durada: 4h

Horari: e 2 & 13h

Ponent: Remigi Palmes

SEQ INTERNACIONAL, COM POSICIONAR-SE
ORGANICAMENT ALS CERCADORS LOCALS PER
PAISOS

objectius: El SE0 organic als cercadors canwvia segons idioma i el
pais &l gue I'empresa adreci les accions de posicicnament, pel
que cal treballar unzg estratégiz determinada per @ c2da pal.
4 |a jornads s'establiran les bases per a la creacio d’una estra-
tégia, |z planificacio, configuracio i seguiment des del punt de
vista d'una empresa internacional.

Data: 05/07/2017

Durada: ah

Horari: De 9 2 130

Ponents: Victor de Francisco

GESTIO DUANERA A LA PRACTICA: EL NOU CODI
DUANER COMUNITARI | ALTRES TRAMITS DUAMERS
Objectius: S'0brird un collogui sobre temes duaners entre
els assistents i els ponents per tal d'informar dels efectes de
nou codi duaner comunitari | de la seva progressiva posada
en mana. També es donard resposta als dubtes que songeixin
sobre els diferents tramits duzners gue plantegin les empreses.
Data: 24/04,/2017

Durada: 4h

Horari: e 2 & 13h

Ponents: Remigi Falmes i Marcis Girones

ASPECTES CLAU PER ELABORAR UN CONTRACTE
INTERNACIONAL

objectius: Identificar i valorar les principals caracteristiques dels
contractes internacionals | interpretar el seu clausulst pertal da
far-ne una eina Utl gue ajudi 'empresa & minimitzar &ls riscos
en aquest ipus d'operacions.

Data: 18/07/2017

Durada: 3h

Horari: De 9:15 3 13:15h

Poments: Xavier 1ifera

INICIACIO A U'EXPORTACIO

objectus: §'informara les empreses interessades &n ComMencar
a créixer a l'exterior del que cal tenir en compte perqué aguest
creixement es faci de |2 manera mes segura i optima possible.
Tambe se’ls presentaran els programes, subvendons i serveis
dels gquals poden disposar per iniciar-se 3 I'exportacio.

Data: 10/05/2017

Dwurada: 2h

Horari: e 10 a 12h

Ponents: Marioel Martingz, Aléxia vasguez

COM ACONSEGUIR MES DE 100 CONTACTES
COMERCIALS INTERNACIONALS MITIANCANT
INTERNET

objectius: Facilitar a la PIME exportadora les fonts d’informacio
mes importants relacionades amb el comerg exterior perque
pugui buscar de forma dptima tota la informacic que li calgui.
Data: 04,/10/2017

Durada: 4h

Horari: De 9 2 13h

Ponents: Victor de Francisco

&" Ritalice par efiar

GESTIO DE COMPRES INTERNACIONALS

objectius: Donar les eines per fer una bona estratégia i operative
de compras que permet a l'empresa obtenir més rendibilitat i
alhora oferir més bons preus en la venda dels seus productes.
Data: 15/11/2017

Durada: 4h

Horari: 29 3 13h

Ponents: Remigi Palmés

INSCRIPCIONS

Marqueu amb una ¥ |z jornada informativa o curs al qual desitgeu
inscriure-us:

[ Com triar els mercats més
interaszants per & l'exportacic
mitjangant intemat S

g [ com aconseguir més de 100
contactes comendals internadio-
nzls mitjangant internet

() Aspectes clau per elaborzr un
contracts internacional

O Incoterms 2010 avangsts

1 @2zt duznerz a bz pracrice:

mow codi duaner comunitar i () Gestid de compres intermnaci-
altres tramits duaners anals
O Iniciado & 'exportzcic ) 01 CURS- APREMN COMERG
1 i - INTERHACIOMAL AME UN CAS
[} Operacions triangulars BRACTC
L ze0 ineemzcionz| 90~ (7} 02 CURS- APREN COMERG
raresorEEncEmE INTERMACIOMAL AMB UM CAS
dors locals per paisos i e
PRACTIC

DADES PER A LES INSCRIPCIONS
Soci Club Internacional Cambra [CIC): S Mo
Factura a nam de: Empresa Assistent

DADES EMPRESA
Mom de l'assistent

Empresa

C.LF.

Adreca

Codi Postal Poblacid
Teléfon Fax
Web

E=rmail

FORMA DE PAGAMENT

Transferéncia bancaria a favor de Cambra de Girona ndm, compte:

ESBO0 2100 0002 51 0201673215
detallant el nimero de referdncia de la jornada o curs

Signatura i segell



